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EWA BENTO ADVOGADA DA MACEDO VITORINO & ASSOCIADOS

‘“Na Poldonia, as regras nao
mudam a cada Orcamento”’

Na distribuicdo,

na banca ou nas
obras piiblicas, sao
varias as empresas
portuguesas que ja
marcam presenca na
Poldénia. Contudo,
a advogada Ewa
Bento afianca que
ha espaco para
acolher mais
investidores.

|
JOAO MALTEZ
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wa Bento diz afrase
com ironia, mas
também para de-
monstrar que as
empresas portugue-
sas que apostam no
mercado polaco podem contar com
umsistema fiscal atractivo e estavel:
“Ao contrario de Portugal, as regras
na Poléniandomudamacada Orca-
mento do Estado.” Responsavel
pelo chamado Polish Desk da Ma-
cedo Vitorino & Associados, aadvo-

gadaexplicaao Negocios que poten-
cialidades oferece e que desafios re-
presenta o mercado daquele pais
para os empresarios nacionais.

Que mais-valias pode o merca-
do polaco oferecer aos empre-
sarios portugueses?
Omercado polaco estaem cres-
cimento. Nos ultimos 25 anos, aeco-
nomia cresceu 20%. Mesmo no
auge da recente crise, em 2009,
quando outros paises-membros da

Unifo Europeiareportaramvalores
negativos, conseguimos ter um au-
mento do Produto Interno Brutode
1,8%. Mantemos essa tendénciapo-
sitiva desde entdo. Além do mais,
este é um mercado com 38,5 mi-
Ihoes de consumidores, pelo que
tem, naturalmente, muito potencial.

Alémdo retalho e da banca, em
que outras areas ha investimen-
to portugués na Poldnia?

Neste momento, ha 146 empre-

Miguel Baltazar

sas portuguesas com presencana Po-
l6nia e nos mais diferentes sectores.
Algumas destas empresas sdo gran-
des “players” no nosso mercado. A
Jerénimo Martins é amaiorempre-
sanaarea da distribuicao. Esta pre-
sente no nosso pais ha muito tempo.
No sector dabanca, é o Millennium
quemarcapresenca;enquantonoda
construcao é a Mota-Engil.

Em que sectores da economia
polaca ha ainda espaco para as
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Poldnia é o foco
do trabalho

A advogada Ewa Bento esta ligada
asociedade Macedo Vitorino & As-
sociados desde 2011, onde actual-
mente é a responsavel pelo cha-
mado Polish Desk. Natural da Po-
I6nia, tem desenvolvido a sua ac-
tividade profissional enquanto as-
sessora juridica de empresas por-
tuguesas, polacas e de outras na-
cionalidades, nomeadamente na
internacionalizacdo; assim como
tem acompanhado transaccdes
envolvendo os mercados nacional
e do seu pais de origem. Assegura
ainda apoio juridico ao Departa-
mento de Promoc¢do do Comércio
e do Investimento da Embaixada
da Republica da Pol6nia em Por-
tugal. Licenciada e mestre em Di-
reito pela Universidade de
Rzeszow, possui ainda dois LL.M
da Universidade Catélica Portu-
guesa de Lisboa.

empresas portuguesas entra-

rem?

Entre os 28 Estados-membros,
aPoldniaéamaiorbeneficiariados
fundos da Unido Europeia. Parao
periodo entre 2014 e 2020 foram
aprovados quase 106 mil milhoes
de euros em fundos comunitarios
paraa Polénia. Umaimportante fa-
tia deste bolo vai para infra-estru-
turas e as empresas portuguesas
tém competéncias e experiéncia
neste ramo, pelo que varias estio a

trabalharlocalmente. Hatambém
muitas empresas na area dasaide
ounaindustria alimentar.

Neste tltimo caso, a “boleia”

da Jerénimo Martins?

Também, claro. Mas importa
dizer que o consumidor polaco esta
cadavez mais exigente e quer con-
sumir bons produtos. Entre estes
esta o vinho portugués. As expor-
tacoes de vinho portugués paraa
Polénia aumentaram cercade trés
ou quatro vezes nos ultimos anos.
Houve também um aumento das
exportacoes de azeite.

Que incentivos existem na Po-

I6nia para atrair investimento

externo, nomeadamente por-

tugués?

Na Pol6nia, temos um sistema
fiscal atractivo e estavel, que fun-
cionaparaatrair os investidores es-
trangeiros.

Estabilidade em que Portugal

nao é propriamente exemplo...

Ao contrario de Portugal [ri-
s0s], as regras na Poldnia nio mu-
damacadaOr¢amento do Estado.
Na Poloénia, ha uma taxa fixa de
IRC de 19%, que é bastante com-
petitiva; temos diversos incentivos
relacionados com os fundos estru-
turais e programas do Governo; te-
mos 14 zonas econdmicas especiais
que oferecem isengdes, que ofere-
cemoutro tipode ajuda parainves-
tidores; os custos de producio sdo
bastante competitivos. Além disso,
temos recursos humanos comuma
formacéo elevada.

Esses sao os principais incen-
tivos...
Também ha desafios, embora

com um parceiro local, com al-
guém que conhece as regras do
mercado e culturado mercado, es-
ses desafios sejam muito faceis de
ultrapassar.

Tendo em conta o cenario que
referiu, quando os empresa-
rios polacos chegam a Portu-
gal, do que é que se queixam
mais?

Os problemas tém sobretudo
quever com formalidades, combu-
rocracias, com o facto de esquece-
rem alguma coisa porque nio é exi-
gidana Polénia. Aiha algo que pode
correr mal. Ja aconteceu alguns
clientesrecorrerem aos nossos ser-
vicos por essas razdes. Os polacos
vém para Portugal commuita tole-
ranciaparaos costumes locais, para
comaculturalocal. E essencial res-
peitar a culturalocal.

Ha muitas empresas da Pold-

nia a apostar em Portugal?

Hé cadavez mais pessoas e em-
presas da Polonia interessadas em
Portugal.

Quais sao areas em que estao

ainvestir?

Ospolacos estio ainvestir, no-
meadamente, no sector imobilia-
rio e em unidades hoteleiras. Os
precos doimobilidrio em Portugal
tém subido, mas aindasao compe-
titivos. Depois, o clima também
ajuda. Ultimamente, o ntimero de
voos da Polénia para Portugal au-
mentou consideravelmente. Nao
temos apenas ligacoes de Varsévia
para Lisboa, temos voos directos
de todas as principais cidades po-
lacas, como Cracovia, Poznan,
Gdansk ou Katowice, paraos prin-
cipais aeroportos portugueses. |

“Po

iticos

Nnao esquecem
Importancia
do investimento”

Asinstitui¢des europeias tém cri-
ticado algumas das iniciativas po-
liticas, nomeadamente na areada
justica, tomadas pelo actual Go-
verno polaco. A advogada Ewa
Bento, da Macedo Vitorino & As-
sociados,onde élider do grupo de
trabalho vocacionada para as re-
lacoes econdmicas coma Poldnia,
admite que o tema é motivo de
conversa com clientes, mas subli-
nhaque relativamente as empre-
sas que apostam naquele pais do
Leste europeu nada devera mu-
dar. “Os politicos polacos nio es-
quecem aimportanciado investi-
mento estrangeiro”, afianca.

Que papel cabe ao advogado
quando intervém no apoio as
empresas polacas que inves-
tem em Portugal e as portugue-
sas na Polonia? De que forma
as ajuda? E um intermediario?
Muitas vezes o advogado
pode funcionar como intermedia-
rio, mas acho que o importante
quando entramos num mercado
estrangeiro — tanto os portugue-
ses na Polonia, como os polacos
em Portugal - é termos um par-
ceiro local.

Todos os
indicadores
econémicos na
Pol6énia mostram
que a situacao
politica ndao afecta
o investimento.

Por que razdo é importante

ter um parceiro local?

Porque o importante ndo sdo
apenas as leis, que os advogados
ajudam a compreender. Sio tam-
bém importantes a realidade cul-
tural e os habitos de cadamercado.

Além disso, hoje emdia, 0 qua-

dro legal de cada um dos Esta-

dos-membros da Unido Euro-

peia tem muito que ver com o

que provém de Bruxelas.

Embora as leis sejam impor-
tantes, averdade é que hoje emdia
estamos na Unido Europeiae mui-
tasdas nossasleis sdo harmoniza-
das. Emtodo o caso,apesardeaes-
trutura juridica das empresas ser
muito semelhante, vale apenater
oapoiodeumadvogadolocal que
nos ajude a entrar no mercado e
nos primeiros negocios. Na Polo-
nia, o grande apoio para os inves-
tidores portugueses ¢ também a
Camarade Comércio Luso-Pola-
ca, que esta em Varsovia.

As instituicdes europeias tém

contestado algumas iniciati-

vas politicas levadas a cabo
pela autoridades polacas.

Essa realidade pode afectar o

investimento externo no

pais?

Acredito que nio havera alte-
racdes. Todos os indicadores eco-
némicos mostram que asituagio
politica ndo afecta o investimen-
to. Claro que as questodes econo-
micas tém muito que ver com a
politica, mas também os politicos
polacos ndo esquecem a impor-
tancia do investimento estrangei-
ro. Mas obviamente este é um
temade conversas quer entre ad-
vogados, quer com os clientes.



