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I—\_Iet‘workmg V: Conceptualizacao
“geomeétrica” de rede de
relacionamentos

Nos dias de hoje, mais do que nunca, tudo (e todos) aquilo

ﬁ que nos rodeia acaba e alguma forma por estar interligado
ou conectado

No nosso artigo do més passado que pode ainda ser visitado aqui no site
do Dinheiro Vivo em https://www.dinheirovivo pt/opiniao/networking-iv-
pontos-de-partida-vs-pontos I chegada de e.ldemo; aldeiaque a
},osa.bl.'dacle de cri acao de uma rede de relacionamentos profissional
esta ao alcance de todos, na medida em que tudo aquilo que nés fomos
0u SOmMOS, assim como 0 ue representamos ou representamos engquanto
membros de uma comunidade familiar, social, académica e/ou
profissional sdo a base de partida para o desenho de uma estratégia
pessoal com vista alcangarmos 0s nossos objetivos no futuro mais ou
menos imediatos.

A geometria enquanto ramo das ciéncias matematicas sempre foi de
extrema utilidade para o Homem, desde que dos seus primordios alguns
dos seus principios foram identificados e trabalhados em prol das
comunidades e do seu desenvolvimento.



De igual forma, a geomeiria € vulgarmente descrita de forma simplista
como “um ramo da matemadtica preocupado com questdes de forma,
tamanho e posigdo relativa de figuras e com as propriedades dos
espacos” (sendo o sublinhado nosso).

Nos dias de hoje, mais do que nunca, tudo (e todos) aguile que nos rodeia
acaba e alguma forma por estar interligado ou conectado.

Torna-se ¢hvio que a busca do sucesso profissional que ambicionamos
torna-se uma tarefa mais ardua se porventura nos abstrairmos e/ou
retirarmo-nos desses “circuitos”.

Por forma auxiliar o raciocinio supra exposto, tenho por habito o uso nas
aulas e palestras de “Linking & Networking” de uma imagem simples mas
fue tenta exemplificar isso mesmo:

Ou seja, penso que sera facil induzir da leitura da figura acima, dois
grupos de simples conclusdes, na medida em que tudo 4 nossa volta
acaba de wma forma ou de outra estar interligado entre si (representados
pelos circulos e segmentos de retal e que se nos isolarmos dessas redes
tle contacto e relacionamento, acabamos, no fundo, por nos “desligar” do
mundo e das possibilidades que ele nos possa trazer (representado pelo
retdngulo cenrrall.

Complementarmente e pela interpretagdo da mesma imagem grafica é
ainda possivel concluir que por muito periférica seja a minha posicio
relativa num determinado espago/universo € mais facil chegar ao sen
outro extremo, se estiver devidamente conectado ou relacionado com
todos o= demais.

Pensamos ainda que apesar de facil percecdo, o raciocinio gue quisemos
demonstrar ao leitor pela conjugacio do diagrama e subsequentes
sentencas supra referenciadas deve ser complementado no presente
artigo com uma outra imagem néo menos importante para preencher
esta concepiualizacdo geomeétrica de rede de que falamos.

Assim, gostariamos de deixar ao cuidado de quem nos dedica alguns
minutos do seu tempo, uma segunda linha de pensamento
complementar, representada por um outro diagrama composto por um
conjunto de pontos (tentando assim representar todes e cada um de ngs),
partindo de um elemento central (o “en” desejado), unidos por varios
segmentos de reta (representativos dos canais de relacionamento, ligacio
g/ou conexdo entre sujeitos), em drhitas distintas, em que o primeiro
anel/drhita representa os meus “contactos diretos” (gquem eu conhego e
me relaciono) e o segundo 0s meus “contactos indiretos” (agueles que se
relacionam ndo comigo mas sim com quem eu conhego/relaciona).



Graficamente aquilo a que nos referimos no pardgrafo anterior poderia
ser algo representado pela seguinte imagem:

Mo funde, havera sempre um objetivo infindavel ao longo da
implementacio da nossa esiratégia pessoal para criagdo e
desenvolvimento de uma (boa) rede de relacionamentos a gue nos
referimos no nosso artigo de Margo
(https:/fwww.dinheirovivo.ptfoutras/opiniac-estrategia-pessoal-para-a-
criacac-de-uma-hoa-rede-de-networking))...

Transformar cada um dos “contactos indiretos” de segundo grau orbital
em “contactos diretos” de primeiro nivel na minha primeira linha de
relacionamento. Ou seja tornar-me cada mais auto-suficiente e
independente na gestdo da minha rede de networking.

A medida que o sucesso de implementagio destes conceitos se tornem
eficazes, cada vez mais todos o5 outros sujeitos gue me rodeiam irdo
socorrer-se da minha rede, ao ponto de poder tornar-me aquilo que
alguns académicos ja apelidaram de “Super conexdo”, mas sohre isso
falaremos no nosso proximo artigo agui no Dinheiro Vivo durante o més
de Junho.
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