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O que a agricultura e a contabilidade tém em comum com
o networking?

Este & o primeiro artigo de uma mini-estrutura de dez textos que escreverei
mensalmente durante o ano de 2017 para o Dinheiro Vivo sobre o tema do
Networking.

Aideia e tentar aqui, de forma resumida e compactada, transmitir ao longo dos
proximos meses algum do conhecimento e trabalho desenvolvido na

Universidade sobre este tema ainda tio pouco trabalhado de forma clentifica

mas com t3o grande impacto na nossa vida pessoal e principalmente

profissional nos dias que hoje correm.

Ap leitor, tentaremos que a presente rubrica ao longo do corrente ano o possa
fazer reflectir, conhecer e dominar (e até discordar) alguns principios de
networking, assim como possa ajuda-lo a idealizar, construir, alimentar,
expandir e utilizar rede de contactos, transforma-los em “relacionamentos”,
adaptando as caracteristicas pessoais e profissionais de cada um, atraves de
uma estratégia personalizada, com o objectivo de obter ganhos de sinergias de
escala, descoberta de melhores soluctes de negocio e oportunidades
profissionais.

Com efeito esta serd a primeira ideia transversal a todos os artigos que se
escreverdo — A criacio de uma (boa) rede de networking tem como implicita
uma boa rede de relacionamentos e nio (apenas) uma boa rede de contactos.

Ora, a pergunta inerente ao titulo do presente artigo & em si nfio s6 uma
pequena provocagio, mas também e principalmente, uma tentativa de
simplificagio do conceito e daquilo que entendo eomo fundamental no
networking e na criagio de uma “rede de relacionamentos”.



Claro esta que outros conceitos, fundamentos e analogias poderiio ser feitas ao
tratamento do tema em curso, mas acredito que na génese de todos os (bons)
resultados que qualquer um de nos pretende obter do seu networking alguns
dos fundamentos basicos da Agricultura e da Contabilidade sio indispensaveis
para o objectivo em causa.

Isto porque nada mais simples e terreno para ilustrar a necessidade de saber
tratar da nossa rede do que a agricultura, na medida em que qualquer lavrador
ou engenheiro agronomo (por mais ciéncia e quimicos que o ajudem ao
aproveitamento da terra e sua cultura intensiva) sabe que para “colher” ha
primeiro que semear, cultivar, tratar e cuidar.

Se pretendemos criar uma verdadeira rede de networking que possa criar valor
para o sujeito e/ou para as organizacbes de que fazemos parte, é necessario
saber investir o nosso precioso tempo em cada uma das relagfes em causa.

Contudo ao investir esse tempo ha que faze-lo de forma sincera e com
equilibrio... e daqui a referéncia i contabilidade.

Isto porque qualquer contabilista sabe que qualquer empresa, actividade ou
organizagio para ser saudavel tem que ter um balanco em que o crédito € maior
que o débito, em que o deve & inferior ao haver, em que temos superavit e nio
deficit...e os mesmos principios devem ser aplicados a eriagio de uma rede de
relacionamentos.

Ndo & possivel criar uma boa e verdadeira rede de networking em que as
pessoas com quem nos relacionamos ou pretendemos relacionar estejam
sempre e constantemente a ser alvos dos nossos pedidos, propostas e/ou
solicitacdes. No fundo, em que o sinal positivo desse relacionamento apenas
tenha um so6 sentido, um s fluxo.

Direi mesmo, mais do que um balanco “nulo” o ideal & que entre aquilo que
possamos “dever” aqueles com quem nos relacionamos possamos estar sempre
numa posicio confortavel em que o valor do “haver” seja superior. Desde que
tal seja feito de forma sincera e interessada deixar-nos-a sempre numa posicio
privilegiada e confortavel na activagio da nossa rede de relacionamentos.
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